Pokolenie Z zaakceptuje CBDC
po kampanii reklamowej

11 stycznia 2024

Swiatowe Forum Ekonomiczne opublikowato niedawno artykuk
wyjasniajagcy, w jaki sposéb banki mogg przyciggngd
najmtodszych na catym Swiecie. Pokolenie Z (urodzeni w latach
1997-2012) to pierwsze pokolenie, ktére dorastato w Srodowisku
internetu. Mtodsi milenialsi mieli dostep, ale nie w takim
stopniu, jak pokolenie Z, ktdre nie pamieta zycia przed
smartfonami. WEF w tym kontek$cie szuka sposobdéw na
wykorzystanie zaufania w tej grupie do produktéw cyfrowych.
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kroczysz
limit towarowy, limit CO2, termin waznosci lub... bedziesz niegrzeczny.

W artykule odnotowano ankiete przeprowadzong przez Oliver
Wyman Forum, ktdéra wykazata, ze pokolenie Z ma zaufanie do
tradycyjnych bankdéw oddziatowych, a 43% stwierdzito, ze
fizyczne lokalizacje zapewniajg im ,spokdj ducha”. Okoto 72%
dorostych w tej grupie demograficznej korzysta z ,neobankéw”,
ktéore sg dostepne wytgcznie online, ale majg rézne aplikacje i
zaktualizowane funkcje, ktore w rzeczywistosSci upraszczaja
bankowos¢ mtodym osobom. WEF wierzy, ze potaczenie obu tych
rozwigzan przyniesie korzysci pokoleniu, ktdére nie bedzie
miato nic na wtasno$¢ i bedzie szczeSliwe.
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Méwig o tym, ze pokolenie Z czesciej niz milenialsi rozpoczyna
inwestowanie w akcje w mtodym wieku, ale nie zauwazaja, ze
dzieje sie tak dlatego, ze nikt juz nie ufa inwestycjom
rzgdowym. Jesli chodzi o mtodych inwestordow, to obligacje i
tradycyjne instrumenty sg po prostu nudne. Ich tolerancja
ryzyka jest znacznie wyzsza. Widzielismy fenomen Gamestop i
niezliczong liczbe ludzi, ktorzy stracili wszystko, krzyczac
,Diamonds hands” i ,HODL"” (tak, styszatem ten zargon wbrew
mojej woli), gdy zostali wprowadzeni w btgd w przekonaniu, ze
maja moc manipulowania rynkami.

WEF omoéwit tez, w jaki sposdb Bitcoin i kryptowaluty
przemawiajg do mtodszego inwestora, i ze ,nie oznacza to
odrzucenia tradycyjnych [fizycznych] pieniedzy”.

Nie jest to jednak prawda! ,Aby jednak zbudowal trwate relacje
z pokoleniem Z, banki musza potaczyé¢ swojg fizyczng obecnosé z
konkurencyjng, ekscytujgcg ofertg cyfrowa — w tym w
metaswiecie, gdzie spedza czas wielu cztonkéw tego pokolenia.
Banki muszg takze $wiadczy¢ ustugi, ktdére zaspokajaja
zapotrzebowanie pokolenia Z na wygode, mozliwosci wyboru,
wartosci, zrdéwnowazony rozwéj i hiperpersonalizacje”.

Czy widzisz, dokad to zmierza? WEF wierzy, ze pokolenie Z
bedzie chetniej akceptowa¢ idee cyfrowej waluty. Bedg
reklamowa¢ to jako ,ekscytujgce”, uzywajgc ich stdéw i po
prostu jako kolejny nowoczesny postep technologiczny. Wiedzg,
ze nastepne pokolenie nie ma doswiadczenia zyciowego, aby
zrozumiec¢ petny zakres tego, co sie dzieje. Nie bytoby
zaskoczeniem, gdyby globalisci zaczeli najpierw prowadzid
marketing walut cyfrowych, docierajac do mtodszych odbiorcéw,
zanim stanie sie to obowigzkowe.
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