Papierowe ksiazki, ktorych
nie mozesz odsprzedacd
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Studenci kupig ksigzke za 200 dolardéw, ale tylko na okres

semestru. Potem ksigzke trzeba odda¢. Taki model sprzedazy
wymyslit sobie amerykanski wydawca Aspen Publishers. To istny
atak na prawa nabywcow ksigzek.

Jestesmy przyzwyczajeni do tego, ze jesli kupimy papierowg
ksigzke lub ptyte DVD, mozemy ja po prostu odsprzedac¢ lub
komus oddac¢. Nieco inaczej moze by¢ z tresciami kupionymi
elektronicznie. Z powodu zabezpieczern DRM mozemy mie¢ problem,
zeby przekaza¢ zakupiong tres¢ innej osobie.

A gdyby tak natozy¢ zabezpieczenia antypirackie na papierowe
ksigzki, aby utrudnié¢ ich odsprzedawanie? Niektérzy wydawcy z
pewnoscig by tego chcieli, a amerykanski wydawca Aspen
Publishers ma zamiar zrealizowa¢ taki pomyst.

W e-mailu rozestanym do wyktadowcédw Aspen poinformowal, ze
nowe wydania jego ksigzek bedg dostepne w ramach programu o
nazwie Connected Casebook. Studenci zapt*acag za ksigzki 200
dolaréw i otrzymajg wersje papierowg oraz elektroniczng. Rzecz
w tym, Zze wersje papierowg trzeba bedzie odda¢ po zakoriczeniu
semestru. Nabywca ksigzki bedzie wiec posiadaczem wersjil
papierowej tylko na wyznaczony czas i nie bedzie mégt jej
odsprzedac.

Wersja elektroniczna teoretycznie bedzie dawana ,na zawsze”,
ale oczywiscie trudno to w petni zagwarantowac.

0 pomysle Aspen poinformowali zawiadomieni o nim wyktadowcy,
m.in. Josh Blackman z South Texas College of Law, ktdéry opisat
sprawe na swoim blogu.

Co myslec¢ o takim dziataniu wydawcy? Z pewno$cig jest to préba
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catkowitego wyeliminowania uzywanych podrecznikéw z rynku.
Jest to rdéwniez proéba narzucenia na ksigzki w postaci
papierowej takich zasad, jakie dotychczas spotykalis$my na
rynku tresci cyfrowych. Aspen podkresla, ze sprzedaje
»lLicencje na ksigzke”, a nie ksigzke.

Sprawe komentuje m.in. organizacja Electronic Frontier
Foudnation. Méwi ona o ,niebezpiecznym precedensie”, jakim
jest atak na tzw. doktryne pierwszej sprzedazy (first-sale
doctrine). W ramach tej doktryny zaktada sie, ze nabywca
legalnej kopii chronionego dzieta ma prawo przekazac¢ te kopie
innej osobie. To jeden z wazniejszych wyjgtkéw w prawie
autorskim, obok tzw. dozwolonego uzytku.

Na chwile obecng wyktadowcy moga powstrzymac dziatanie
wydawcy, zwyczajnie unikajgc stosowania jego podrecznikéw.
Niektédrzy juz to deklarujg. Problem w tym, Zze jesli inni
wydawcy zaczng tworzy¢ takie oferty, petelka zacznie sie
zaciskac. W przysztosci moze dojs¢ do skutecznego ograniczenia
praw nabywcéw dziet, ktdére wynikajg z doktryny pierwszej
sprzedazy.

Warto w tym miejscu przypomniec, ze istniejg tez inne pomysty,
ktére majg zmusi¢ studentédw do ptacenia za ksigzki. W roku
2012 wyktadowca University of Puerto Rico opatentowat system
umozliwiajgcy identyfikowanie studentéw, ktorzy nie kupili
kopii ksigzki. OczywisScie od posiadania ksigzki mogtaby
zaleze¢ ocena wystawiana studentowi.

Takie pomysty to najlepszy dowdd na to, ze dotychczasowa
krytyka DRM oraz agresywnego antypiractwa byta w peini
uzasadniona. Wcale nie jest tak, ze wydawcy chca tylko
,Chroni¢ swoje prawa”. Oni najwyrazZzniej dazg do ustalenia
takich zasad gry na rynku praw autorskich, ktdére odbiorg
nabywcy wszelkie prawa i pozwolg domagad sie pieniedzy przy
niemal kazdej okazji.

Problem w tym, ze jesli zasady gry bedg pozbawione réwnowagi,



wszystko zwyczajnie sie wywréci. W przysztosci moze sie
okazac¢, ze zwykte piractwo jest jedynym sposobem na normalne
korzystanie z dziet*. Wtasciwie to juz sie dzieje i mozna
watpié¢, czy wydawcom taka sytuacja wyjdzie na zdrowie.
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