Jak wielkle siecli niszcza
lokalnag przedsiebiorczosé¢ 1
spotecznosc
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Nie trzeba by¢ specjalnie spostrzegawczym, zeby zorientowad
sie, ze wielkie sieci sklepéw, korporacje systematycznie
wypierajg i zastepujg mata i $rednig przedsiebiorczos¢.
Czesciowo jest to efekt uboczny ich zachtannosci i pazernosci,
a czeSciowo celowe globalne dziatanie, majgce w nowym
Swiatowym %tadzie doprowadzi¢ do upadku klasy Sredniej. Nic
nowego, warto jednak zwréci¢ uwage na kilka technik
stosowanych przez te korporacje oraz skutkéw, jakie to niesie
dla spoteczenstwa, z ktorych mozecie sobie nawet nie zdawad
sprawy. PrzesledZzmy wiec je po kolei.

ZAJMOWANIE JAK NAJWIEKSZEJ
POWIERZCHNI

Sklepy wielkopowierzchniowe funkcjonuja w budynkach
rozciggnietych na duzej ilosci terenu (plus co najmniej drugie
tyle na parkingi!!!). Dlaczego nie wykupujg mniejszej ilosci
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ziemi, by postawi¢ budynki wielopietrowe? By prywatni
przedsiebiorcy nie mieli gdzie otwiera¢ swoich sklepdéw, albo
zeby musieli robi¢ to w gorszych lokalizacjach. Ewentualnie
pozostaje im, z braku innych opcji, rozpoczecie dziatalno$ci w
bezpoSrednim sgsiedztwie sklepdéw korporacyjnych, a w takiej
rywalizacji sg skazani na porazke.

DUMPING

Sprzedawanie niektdérych towardéw po cenie ponizej kosztéw
produkcji (w ostatecznosci réwnej badZ nieco wyzszej). Ale
jak? To bez sensu. Sprzedawal ze stratg? Tak. I jest to
zagrywka bardzo cwana i perfidna.

Produkt po drastycznie zanizonej cenie btyskawicznie zyskuje
nabywcéw, ktorzy wczesniej kupowali ten towar u prywatnych
wtascicieli. Ci, przez odptyw klientdw, zaczynaja notowad
utrate czesci dochodéw. Kiedy ich firmy upadng, korporacja
podnosi ceny swojego produktu do normalnego poziomu. Wtedy
moze sobie na to pozwolié¢, bo konkurencji juz nie ma, a
poczagtkowe straty (sta¢ ja na nie) odrabia z nawigzksj.

OTWIERANIE BARDZO WIELKIEJ LICZBY
SKLEPOW

Wyrastajg jak grzyby po deszczu, czesto w absurdalnie bliskiej
odlegtosci od siebie. Liderem pod tym wzgledem jest chyba
Biedronka. Wielkie sieci 1 tu biorag pod uwage poczagtkowe
straty, jednak gtoéwnym celem jest odptyw klientdéw z lokalnych
sklepow i sklepikéw. Kiedy te zamkng dziatalnos$¢, zyski
zaczynaja rosngc.

WYMUSZANIE SUBWENCJI I ULG



PODATKOWYCH

Politycy czesto chwalg sie, ze sprowadzajac wielkg siec tworzg
nowe miejsca pracy 1 zwiekszaja wpiywy do budzetu. To jednak
potprawda i mysSlenie krdétkowzroczne. Nie wspominajg poOZniej
rownie chetnie, ilu ludzi zosta*o bez pracy na skutek upadku
prywatnych firm. Ponadto korporacje wchodzac do nowego
miejsca, wymuszajg na wtadzach dotacje lub ulgi na rozruch
interesu oraz wyjgtkowo korzystne, niskie podatki. Kiedy
znikng mate firmy, miasto staje sie uzaleznione od takich
sieci, ktdre moga dyktowal jeszcze korzystniejsze dla siebie
warunki. Pozwala im to réwniez ptacic niskie pensje jak na ich
mozliwosci, poniewaz pracownicy nie majg innej alternatywy.
Protesty i zaktadanie zwigzkéw zawodowych to ryzyko nawet
zamkniecia sklepu, poniewaz jeden w te czy w tamtg nie robi
roznicy, otworzy sie gdzie indziej.

Inne negatywne aspekty dziatalnosci korporacji to pogarszanie
sie relacji miedzyludzkich w spotecznosciach. Dawniej pan Edek
miat sklep, zaopatrywat sie w towar u pana Zenka, a ulotki
reklamowe drukowat w firmie pani Lucyny. Powstawata wsplipraca
oparta na zaufaniu i sympatii. Dzi$ wielkie sieci wszystko
robig u siebie lub majg wtasnych dostawcdéw, ktorych w dodatku
wyzyskujg.

W dodatku lokalne sklepy to takze zawigzywanie sie prywatnych
znajomosci na 1linii sprzedawca-klient lub miejsce spotkan
samych klientéw. U wielkich sieci, nawet jezeli obstuga jest
mita 1 profesjonalna, relacja jest powierzchowna, bo na
zazytosci nie ma miejsca i czasu.

Co mozna z tym zrobic¢? Nie oszukujmy sie. W dzisiejszym
Swiecie bardzo trudno jest kupowa¢ tylko lokalnie. Nie
zaszkodzi jednak sensowny kompromis. Jezeli rdéznice w cenach
nie sg drastyczne — nie zatujmy tych dodatkowych kilku-,
kilkunastu ztotych, wydanych od czasu do czasu w lokalnych
sklepach. Nie ignorujmy takze stowarzyszen, probujacych
dziata¢ na rzecz prywatnej przedsiebiorczosci, a takze akcji



sprzeciwiajacych sie budowie kolejnego zbednego marketu (o ile
sg). Dawajmy przyktad i przekazujmy wiedze. Niby niewiele, a
jednak wiele..
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